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CONTACT, 
MODALITÉS D’INSCRIPTION :

05 56 49 41 33
conseillers@noschool.fr

FORMATION IMMOBILIER, 
TRANSACTION ET 
DÉONTOLOGIE

FORMATION CONTINUE 
IMMOBILIER

OBJECTIFS DE LA FORMATION
Cette formation vous permet d’acquérir des compétences opération-
nelles et de répondre aux obligations liées à la loi ALUR.

CONTENU DE LA FORMATION
LA VALEUR AJOUTÉE DES AGENTS IMMOBILIERS 
• Comprendre les attentes des clients pour mieux y répondre
LES FONDAMENTAUX JURIDIQUES DE LA TRANSACTION 
• Maîtriser les obligations légales
LES BASES DE LA VENTE IMMOBILIÈRE 
• Acquérir les bons réflexes commerciaux
LE MANDAT DE VENTE 
• La bonne utilisation du mandat de vente
LA DÉONTOLOGIE DE L’AGENT IMMOBILIER 
• Les deux heures obligatoires de la Loi ALUR
ANNONCES IMMOBILIÈRES PERFORMANTES 
• �Concevoir et diffuser des annonces Internet qui génèrent des ventes
LES CLÉS DE LA GESTION LOCATIVE 
• �Comment et pourquoi les transactionnaires doivent développer une 

activité de gestion locative ?

MÉTHODES PÉDAGOGIQUES
• Courtes vidéos scénarisées pour faciliter la mémorisation
• Quizz pour vérifier l’acquisition des compétences
• Ressources pour aller plus loin.

CPF
• Formation non éligible au CPF.

SPÉCIFICITÉ
• �Éligible à la loi ALUR.

PRÉ-REQUIS
• �Aucun.

À DISTANCE

Durée : 14h

Prix : 380 € HT

FORMATEURS
Maxence DUBOIS-CASTIGLIONE, Avocat au 
Barreau de Lille. Il intervient tant en matière
de conseil que de contentieux notamment 
dans les problématiques de droit immobilier et 
de droit de la construction.

Fabrice HOULE, Ancien directeur régional 
Laforêt immobilier. Directeur-fondateur de  
« Ma gestion Locative » .

Marc ITALIANI, Consultant immobilier, 20 
ans d’experience en transaction chez Foncia, 
Urbania, Nexity.

Fabrice LARCENEUX, Chercheur CNRS à 
l’Université Paris Dauphine. il est l’auteur avec 
Hervé Parent de l’ouvrage « Marketing de 
l’immobilier », Dunod.

Hervé PARENT, Consultant spécialiste 
du marketing de l’immobilier. Fondateur-
organisateur du salon RENT. Co-auteur avec
Fabrice Larceneux de l’ouvrage « Marketing de 
l’immobilier »

Christophe VOIRET, Enseignant à l’IMSI,
Rédacteur du « Journal de l’Agence », 
Formateur-coach


