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SATISFACTION DES PARTIES PRENANTES 24/25

BENEFICIAIRES

> Evaluation des formateurs 24/25

Questions portant sur chaque formateur : IEREEIl pArFOIs  [SOUVENT [TOUJOURS [Total général
A chaque cours, tu comprends vite ce que tu vas apprendre et pourquoi 5% 15% 32% 47% 100%
Dans ce cours, tu te sens écouté(e) et respecté(e) 4% 9% 25% 63% 100%
Il/elle donne des exemples concrets qui te parlent vraiment 5% 13% 30% 52% 100%
Il/elle te donne les clés pour te sentir prét(e) pour les évaluations 5% 13% 30% 52% 100%
Il/elle te fait vivre le cours (expériences, jeux, cas, mises en situation) 8% 16% 29% 46% 100%
Il/elle utilise des méthodes d'animation qui te donnent envie de participer 9% 19% 29% 44% 100%
Quand tu poses une question, il/elle t'apporte une réponse claire et utile 4% 11% 29% 56% 100%
Tu sens qu’il/elle veut vraiment que tu progresses 4% 11% 26% 59% 100%
Total général _ 13% 29% 52% 100%
Source : Enquéte portant sur les formateurs aupres des apprentis 2024/2025
N
» Enquéte BILAN FIN DE FORMATION 23/24
Intitulé des questions ISR 2 / - croite: 3/ 4 étoile SIIETONE: Non PAS CONTEN CONTENTS
As tu été accompagné.e dans ta recherche entreprise ? 0% 0% 0% 0% 35% 65% 35% 65%
Note ton niveau de satisfaction sur I'adéquation entre les cours et tes missions en entreprise 11% 20% 35% 34% 0% 0% 31% 69%
Note ton niveau de satisfaction sur I'ambiance générale dans ton groupe de formation 8% 9% 26% 58% 0% 0% 16% 84%
Note ton niveau de satisfaction sur I'animation des formations 8% 22% 42% 29% 0% 0% 29% 71%
Note ton niveau de satisfaction sur le contenu de Ia formation 11% 20% 37% 31% 0% 0% 31% 69%
Note ton niveau de satisfaction sur les moyens et supports pédagogiques (NETYPAREO-DIGITALL-NOCRM) 4% 13% 38% 45% 0% 0% 17% 83%
Note ton niveau de satisfaction sur les outils de liaison et de communication pendant ton parcours d'admission et de 5% 9% 39% 48% 0% 0% 13% 87%
Note ton niveau de satisfaction sur I'organisation matérielle des formations (salles - équipements informatiques ....) 13% 23% 31% 32% 0% 0% 36% 64%
Note ton niveau de satisfaction sur ton accompagnement par I'équipe pédagogique 14% 23% 32% 31% 0% 0% 37% 63%
Note ton niveau de satisfaction sur ton intégration en formation (accueil- niveau d'information ) 5% 10% 34% 51% 0% 0% 15% 85%
Note ton niveau de satisfaction sur ton parcours d’admission et de placement 1% 4% 29% 66% 0% 0% 5% 95%
Recommanderais tu cette formation ? 13% 17% 35% 36% 0% 0% 30% 70%
Recommanderais tu NOSCHOOL ? 19% 20% 25% 36% 0% 0% 39% 61%
Moyenne générale 15% 51%— 35% 65% 25% 75%

Source : Enquéte portant sur NOSCHOOL aupres des apprentis 2024/2025



PARTENAI

RES ENTREPRISES

» Enquéte BILAN FIN DE FORMATION 23/24

Retours par filieres et par dipléme
secteur d'activités  Etiquettes de lignes R 2 / - croile: 3/ 4 étoile JIEIEIONE: PAS CONTENTS CONTENTS |
ASSU BACHELOR ASSURANCE 3% 16% 39% 43% 19% 81%
ASSU BTS ASSURANCES 9% 13% 30% 48% 21% 79%
ASSU MASTERE MANAGER ASSURANCE 5% 16% 32% 47% 22% 78%
MOYENNE ASSU . s xR 21% 9%
BANQ BACHELOR BANQUE FINANCE 12% 10% 36% 42% 22% 78%
BANQ BTS BANQUE 0% 19% 31% 50% 19% 81%
BANQ MASTERE GESTION DE PATRIMOINE 7% 7% 36% 49% 14% 86%
MOYENNE BANQ 1% 9% 35% [NEER 21% 83%
COMMERCE BACHELOR BUSINESS DEVELOPPER 7% 16% 36% 41% 23% 77%
COMMERCE BTS MANAGEMENT COMMERCIAL OPERATIONNEL 5% 13% 37% 46% 18% 82%
COMMERCE BTS NEGOCIATION ET DIGITALISATION DE L 0% 3% 38% 59% 3% 97%
COMMERCE MASTERE COMMERCE ET MARKETING 6% 6% 6% 83% 11% 89%
COMMERCE TP NEGOCIATEUR TECHNICO COMMERCIAL 8% 14% 27% 51% 22% 78%
MOYENNE COMMERCE ™% 12% 33% [ESR 19% 82%
IMMO BACHELOR IMMOBILIER 3% 10% 30% 57% 13% 87%
IMMO BTS PROFESSIONS IMMOBILIERES 2% 13% 31% 53% 15% 85%
IMMO MASTERE IMMOBILIER 6% 15% 37% 42% 21% 79%
IMMO TP ASSISTANT IMMOBILIER 2% 25% 32% 41% 27% 73%
MOYENNE IMMO 14% 34% 18% 82%
MOYENNE JURIDIQUE BTS NOTARIAT 0% 0% 0% 100%
RH BACHELOR RH 2% 11% 43% 44% 13% 87%
RH BTS GESTION PME 17% 20% 35% 28% 37% 63%
RH MASTERE RH 19% 15% 44% 22% 34% 66%
MOYENNE RH N s oSSR 30% 70%
Source : Enquéte portant sur NOSCHOOL auprés des entreprises partenaires 2024/2025
Retours par indicateur
Indicateurs [ déoies | 214 étolles 314 &oiles [ aid&oles | PAS CONTENTS CONTENTS
Accompagnemenl aumontage
des dossiers administratifs 4z A 274 60/ 2% 884
[contrats { conventions)
Accompagnement au recrutement, av 6% 300 44 245 76
des vo.s.tre collaborateur.s
Adéquation entre le contenu de la
formation et les besoins de S% 5% 34 427 21 9%
l'entreprise
Comment éval:ae: vous les outils
de liaison mis 3 votre disposition 8% 23 a2u 3% 31 69
pour favoriser Pintégration et le " N " : N "
suivi de votre alternant 7
| Fvéquence| du suivi de vo.tre.s 0% 2 2% s 26v 24%
alternant.s
Qualification de vos besoins et
propositions de 2% 10 38% S0% 1% 884
formationsiproduits adaptés
Réarc'livilé.génévale de 5 9y 2% 53% 14 864
établissement
i ™ 12 35% a6 197 8tz
Recommanderiez-vous cette 7 104 38% 457 1% 8374
formation ? N : B ) N N
Total générat —— 2 £ ] 20% 80%

Source : Enquéte portant sur NOSCHOOL aupres des entreprises partenaires 2024/2025




FORMATEURS
» Enquéte BILAN FIN DE FORMATION 23/24

|intitulé des questions IR 2 / 2 ctoiles 3/4 étoiles BJABIOIES] PAS CONTENTS CONTENTS

|Adéquation des profils recrutés avec les pré-requis de la formation 1% 29% 40% 30% 30% 70%
|Adéquation entre le nombre de participants et les objectifs pédagogiques 0% 14% 37% 49% 14% 86%
|Adéquation entre votre planning et le ruban pédagogique 6% 16% 29% 49% 22% 78%
|Informations préalables a la formation quant au contenu de la formation 3% 18% 33% 45% 22% 78%
|Informations préalables a la formation quant aux attendus et aux modalités pédagogiques 2% 24% 28% 46% 26% 74%
|Qualité des moyens pédagogiques mis a votre disposition 0% 7% 38% 55% 7% 93%
Qualité des réponses apportées a vos questions (réactivité générale) 2% 20% 37% 41% 22% 78%

"Total général _

Source : Enquéte portant sur NOSCHOOL auprés des formateurs 2024/2025
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TAUX DE REUSSITE et
TAUX DE PRESENTATION 23/24

TAUX DE PRESENTATION
RESULTATS 2024/2025 2024/2025
Manager en immobilier 417/?6 100%
résidentiel et tertiaire
75,7% 94.8%
NIVEAUX 7 Mastére Banque Finance 28/37 37/39
90% 97%
Manager de I'assurance 29/32 32/33
Manager Ressources 100% o
Humaines 14/14 100%
Chargé de clientele assurance 96% 100%
et banque 27/28
Bachelor Commerce / 41% 92%
Marketing 10/24 24/26
Bachelor commerce / 44% 92.5%
marketing 11/25 25/27
NIVEAUX 6
88% 94%
Conseiller financier 15/17 17/18
0, 0,
Responsable en Gestion et 22'54(/; 4809:"5
transaction immobiliére / /
0,
89 % 100%
Chargé de développement RH 16/18
0,
84% 100%
BTS Assurances 21/25
0,
63,6% 100%
BTS Gestion de la PME 7/11
0,
64% 100%
BTS Banque 9/14
BTS Management Commerecial 90,6% 100%
Opérationnel 29/32
NIVEAUX 5 BTS Négociation et
Digitalisation de la Relation 76% 94%
& . 13/17 17/18
Clients
62.8% 98.5%
BTS Professions Immobilieres 42/67 67/68
Négociateur Technico- 92% 77%
Commercial 28.5/31 31/40
. " 100% .
TP Assistant Immobilier 14/14 100%




PAR FILIERE

TAUX D’INSERTION 24/25

NIVEAU _ |FILIERE Etiquettes de lignes EN EMPLOI [POURSUITE [CESURE _ |SANS EMPLOI [Total généra
6|BANQUE / ASSURANCE |BACHELOR ASSURANCE 35% 57% 1% 4% 100%
6|BANQUE / ASSURANCE |BACHELOR BANQUE FINANCE 13% 81% 6% 0% 100%
5|BANQUE / ASSURANCE |BTS ASSURANCES 0% 95% 5% 0% 100%
5|BANQUE / ASSURANCE |BTS BANQUE 33% 56% 0% 1% 100%
7|BANQUE / ASSURANCE |[MASTERE GESTION DE PATRIMOINE 95% 0% 0% 5% 100%
7|BANQUE / ASSURANCE |[MASTERE MANAGER ASSURANCE 86% 4% 0% 1% 100%
6|COMMERCE BACHELOR CDC 15% 7% 0% 8% 100%
6|COMMERCE BACHELOR COM ET MARKETING DIGITAL 33% 33% 0% 33% 100%
5|COMMERCE BTS MANAGEMENT COMMERCIAL OPERATIONNEL 10% 85% 5% 0% 100%
5|COMMERCE BTS NEGOCIATION ET DIGITALISATION DE L 57% 43% 0% 0% 100%
5|COMMERCE TP NEGOCIATEUR TECHNICO COMMERCIAL 0% 100% 0% 0% 100%

COMMERCE 16% 78% 2% 4% 100%
6[IMMOBILIER BACHELOR IMMOBILIER 16% 75% 3% 6% 100%
5[IMMOBILIER BTS NOTARIAT 0% 75% 0% 25% 100%
5[IMMOBILIER BTS PROFESSIONS IMMOBILIERES 9% 87% 2% 2% 100%
7|IMMOBILIER MASTERE IMMOBILIER 88% 9% 3% 0% 100%

, 5[IMMOBILIER TP ASSISTANT IMMOBILIER 33% 67% 0% 0% 100%

— |MMOBILER 33% 62%] 2% 3% 100%|
6|RH BACHELOR RH 31% 56% 0% 13% 100%
5|RH BTS GESTION PME 0% 100% 0% 0% 100%
7|RH MASTERE RH 78% 1% 0% 1% 100%
5[RH TP COLLABORATEUR PAIE 67% 0% 0% 33% 100%

PAR NIVEAU

POURSUITE

NIVEAU _|FILIERE Etiquettes de lignes EN EMPLOI |DETUDES [CESURE __ [SANS EMPLOI [Total général
5|BANQUE / ASSURANCE |BTS ASSURANCES 0% 95% 5% 0% 100%
5|BANQUE / ASSURANCE |BTS BANQUE 33% 56% 0% 1% 100%
5|COMMERCE BTS MANAGEMENT COMMERCIAL OPERATIONNEL 10% 85% 5% 0% 100%
5|COMMERCE BTS NEGOCIATION ET DIGITALISATION DE L 57% 43% 0% 0% 100%
5[COMMERCE TP NEGOCIATEUR TECHNICO COMMERCIAL 0% 100% 0% 0% 100%
5[IMMOBILIER BTS NOTARIAT 0% 75% 0% 2% 100%
5[IMMOBILIER BTS PROFESSIONS IMMOBILIERES 9% 87% 2% 2% 100%
5/IMMOBILIER TP ASSISTANT IMMOBILIER 33% 67% 0% 0% 100%
5[RH BTS GESTION PME 0% 100% 0% 0% 100%
5[RH TP COLLABORATEUR PAIE 67% 0% 0% 33% 100%

NIVEAU & 12% 82% 2% 3% 100%
6|BANQUE / ASSURANCE |BACHELOR ASSURANCE 35% 57% 4% 4% 100%
6|BANQUE / ASSURANCE |BACHELOR BANQUE FINANCE 13% 81% 6% 0% 100%
6|COMMERCE BACHELOR CDC 15% 1% 0% 8% 100%
6|COMMERCE BACHELOR COM ET MARKETING DIGITAL 33% 33% 0% 33% 100%
6|/IMMOBILIER BACHELOR IMMOBILIER 16% 75% 3% 6% 100%
6|RH BACHELOR RH 31% 56% 0% 13% 100%
7|BANQUE / ASSURANCE |MASTERE GESTION DE PATRIMOINE 95% 0% 0% 5% 100%
7|BANQUE / ASSURANCE [MASTERE MANAGER ASSURANCE 86% 4% 0% 11% 100%
7[IMMOBILIER MASTERE IMMOBILIER 85% 9% 3% 0% 100%
7[RH MASTERE RH 78% 1% 0% 1% 100%

NIVEAU 7 88% 5% 1% 5% 100%




TAUX D’INSERTION DANS LES METIERS VISES
24/25

ND DE
TX DE TX PLACEMENT TX DE
~ TION ANN MAN R
TITRE / DIPLOME ANNEE Q:i?RECS) PLACEMEN SECTEUR POURSUITE CESEUEREE)E DED‘EMPEI)_(E;IJ
T NCERN tET]
REMPLIS CONCERNE D'ETUDES
BTS ASSURANCE 2025 20 0% |NC 95% 5% 0%
BTS PROFESSIONS IMMOBILIERES 2025 53 9% 60% 87% 2% 2%
BTS MANAGEMENT COMMERCIAL
OPERATIONNEL 2025 20 10% 50% 85% 5% 0%
BTS NEGOCIATION ET DIGITALISATION DE
LA RELATION CLIENT 2025 Iy 57% 100% 43% 0% 0%
BTS GESTION DE LA PME 2025 6 0%|NC 100% 0% 0%
BTS BANQUE 2025 9 33% 67% 56% 0% 11%
TP NTC 2025 12 0%|NC 100% 0% 0%
TP ASSISTANT IMMOBILIER 2025 3 33% 100% 67% 0% 0%
CCAB 2025 23 35% 100% 57% 4% 4%
COFI 2025 16 13% 50% 81% 6% 0%
RGRS/CDRH 2025 16 31% 100% 56% 0% 13%
BACHELOR IMMOBILIER 2025 32 16% 80% 75% 3% 6%
BACHELOR COMMERCE / MARKET 2025 13 15% 100% 77% 0% 8%
MASTERE IMMOBILIER 2025 34 88% 70% 9% 3% 0%
MASTERE BANQUE FINANCE 2025 22 95% 90% 0% 0% 5%
MASTERE RH 2025 9 78% 100% 11% 0% 11%
MA 2025 28 86% 96% 4% 0% 11%
{ UPTION 24/25
TAUX D'INTERRUPTION
NOMERE
CONTRAT (NB TALX
Eriquettes de lignes EFFECTIFS|S SIGNES (BRESIGNATURES |DINTERRUPTION
BACHELOR ASSURAMNCE 30 A 1 3
EACHELIOR BAMGLE FINANCE 20 20 0 0=
EACHELOR COC 29 26 2 g
EBACHELOR COMET MARKETING DISITAL 4 4 0 0=
EACHELOR IMMOEILIER 45 43 0 0=
BACHELOR RH 13 20 1 v
ETS ASSURAMCES 45 45 2 4
ETS BANGILE 15 16 1 T
ETS COMMERCE INTERMATIOMNAL 2 2 0 0=
ETS GESTION PME 33 35 2 G
ETS MAMASEMENT COMMERCIAL OPERATIOMMEL 34 106 12 13
ETSNEGOCIATIONET DIGITALISATION DE L 4 44 3 T
ETS NOTARIAT 4 4 0 0=
ETS PROFESSIONS IMMOEILIERES a5 105 E B
MASTERE COMMERCE ET MARKETIMNG 15 13 4 2T
MASTERE GESTION DE PATRIMOIME [5ks] i 3 4
MASTERE IMMOEILIER L= as 0 13
MASTERE MANAGER ASSURAMNCE fd GG 2 3=
MASTERE RH 32 34 2 Gt
TP ASSISTANT IMMOEILIER 14 15 1 T
TP COLLABORATELR PAIE 5 G 1 20
TR MTC [Z15] B3 0 0
Total général 526 573 53 B




PAR FILIERE

NOMBRE |NB TAUX
CONTRA |RESIGNATURE |'INTERRUFPTI
NIYEAUX |FILIERES FORBMATIONS EFFECTIFY TS 5 ON
E|BAMGUE ASSURANC BACHELOR ASSURARNCE 30 il 1 o
6| BANGUE ASSURANC BACHELOR BANGLUE FINANMCE 20 20 I 0%
5| BAMGUE ASSURANMCIBTS ASSURAMNCES 46 42 2 L ¥
5| BAMGUE ASSURANCIBTS BANMGLUE 15 16 1 i
7| BANGUE ASSURANC] MASTERE GESTION OFE FATRIMOINE i3] 72 3 L 4
7| BAMGUE ASSURANMC] MASTERE MANMAGER ASSURARMCE E4 EE 2 an
FILIERE BANQUE ASSURANCE 244 253 3 4=
E|COMMERCE BACHELOR COC 24 26 2 o
&| COMMERCE BACHELOR COM ET MARKETIMG DIGITAL 4 4 I 0
5| COMMERCE ETS COMMERCE INTERRATIOMNAL 2 2 I 0z
5| COMMERCE BTS MAMNAGEMENT CORMMERCIAL OPERATION a4 108 12 13
5| COMMERCE ETSMEGOCIATION ET DIGITALISATION DE L 41 44 3 T
7 COMMERCE MASTERE COMMERCE ET MARKETIMG 15 13 4 2T
5| COMMERCE TEMNTC [:3:] [:3:] i 0
FILIERE COMMERCE 243 270 21 8
B IMMOEBILIER BACHELOR IMMOEILIER 43 43 I 0
5] IMMOEILIER ETSMNOTARIAT 4 4 0 0%
5] IMMOEILIER ETS PEOFESSIONS IMMOEBILIERES 33 105 [ B
TIMMOEBILIER MASTERE IMMOBILIER Ta a8 0 13
5] IMMOEILIER TP ASSISTANT IMMOEILIER 14 15 1 T
FILIERE IMMOBILIER 244 2E1 17 T
E|EH EACHELOR FH 13 20 1 [k
5| EH ETS GESTION FIME 33 il 2 B
TIEH MASTERE BH 32 4 2 B
5|EH TF COLLABORATELR PAIE 1 5 1 20
FILIERE BEH 23 a5 [ T
I
PAR NIVEAU D'ETUDE
NOMBRE
CONTRATS |NB TAUX
HIVEAUX |FILIERES FORMATIONS EFFECTIFS | SIGHES RESIGHNATURES |'INTERRUFPTION
5|BAMGLE ASSURAMCE |ETS ASSURANCES 45 45 2 4
5| BANGUE ASSURANCE [BTS BAMNGUE =] 16 1 T
5| COMMERCE BTS COMMERCE INTERMATIONAL 2 2 0 0=
3|RH BTS GESTION PME 33 33 z G4
5| COMMERCE BTS MANAGEMEMT COMMERCIKAL OPERATIOMMEL 34 108 12 138
5| COMMERCE BTSNEGOCIATION ET DIGITALISATION DE L 41 44 3 T
5| IMMOEILIER BTSMOTARIAT 4 4 a (1
I S| IMMOEILIER ETS PROFESSIONS IMMOEILIERES 33 s g B3
5| IMMOEILIER TP ASSISTANT IMMOBILIER 14 15 1 T
5|RH TP COLLABORATELIR PAIE 5 G 1 205
5| COMMERCE TEMNTC g3 53 a (1A
NIVEAL 5 422 450 28 L
6| BANGLUE ASSURANCE [BACHELOR ASSURAMCE 30 | 1 Fe
G| BAMGUE ASSURANCE [BACHELOR BANGLE FINAMCE 20 20 0 0z
&| COMMERCE BACHELOR COC 24 26 2 g
6| COMMERCE BACHELOR COMET MARKETING DIGITAL 4 4 0 1
G| IMMOEILIER BACHELOR IMMOEILIER 43 43 0 0z
G| RH BACHELOR RH 13 20 1 b
NIYEAL 6 145 150 4 3
7| COMMERCE MASTERE COMMERCE ET MARKETING =] 13 4 27
7| B&NGUE ASSURANCE [MASTERE GESTION DE PATRIMOINE 53 Tz 3 4
TIMMOEILIER MASTERE IMMOBILIER T3 o] jln] 13
7| BAMGUE ASSURANCE [MASTERE MANAGER ASSURANCE G B& 2 3
T|RH MASTERE RH 32 34 Z G
NIVEAU 7 258 273 21 8




TAUX DE RUPTURE 24/25

PAR FORMATION

Effectifz Effectifz
débur fim T=
d'annce d'année | BUPTURES
NIVEAL FILIERES FORMATIONS 24125 24125 en
G|BAMGUE ! ASSIRANCE |BACHELOR ASSURANCE Ky 28 T
&|BANMILUE ' ASSRANCE |BACHELOR BANQUE FINANCE 20 18 10,0
&|COMMERCE BACHELOR CDC 34 30 1.5
G| COMMERCE BACHELOR COM ET MARKETING DIGITAL 4 q 0.0
G| IMMOEBILIER BACHELOR IMMOBILIER 43 40 15.4
&(FH BACHELOR RH 2d 18 25,0
S|BAMOUE ' ASSURAMNCE |BTS ASSURANCES &1 47 7.8
S|BAMCGUE ! ASSIRANCE |BTS BANQUE 32 30 6.3
5|COMMERCE BTS COMMERCE INTERNATIONAL 12 T 41,7
S[FH BTS GESTION PME 35 ZE 257
BTS MANAGEMENT COMMERCIAL
5| COMMERCE OPERATIONNEL 33 Fit. 28.6
BTS NEGOCIATION ET DIGITALISATION DE
5|COMMERCE LA RELATION CLIENT 52 i 40.4
S[IMMOEBILIER BTS NOTARIAT 10 10 0.0
5[ IMMOEBILIER BTS PROFESSIONS IMMOBILIERES 141 106 24.5
7|COMMERCE MASTERE COMMERCE ET MARKETING 17 14 1.6
T|BAMGUE ! ASSIURANCE |MASTERE GESTION DE PATRIMOINE T3 G 12.3
7 IMMOEBILIER MASTERE IMMOEILIER T3 id 6.3
7|BAMOUE ' ASSRANCE |MASTERE MANAGER ASSURANCE GE = .5
TIRH MASTERE RH 34 27 206
S| IMMOEBILIER TP ASSISTANT IMMOBILIER 17 15 1.5
5| COMMERCE TP NEGO TECHNICO COMMERCIAL - UBB 4 d4 0.0
5| COMMERCE TP NEGOCIATEUR TECHNICO COMMERCIAL T2 47 347
Total général 355 Tl 13.3




PAR FILIERE

Effectifs | EFfectifs
début fin TH
d'année | d'année | RUPTURES
NI¥YEAU |FILIERES FORMATIONS 24425 2425 BN M
E|BANQUE ! ASSURANC BACHELDR ASSURANCE kil 28 a7
E|BANQUE ! A5SURANC] BACHELOR BANQUE FINANCE 20 13 10,0
5| BANQLUE ! ASSURANC BTS ASSURANCES 51 47 7.8
Al BANGUE ! ASSURANC] BTS BANGUE 32 a0 B3
7|BANQUE ! ASSURANC] MASTERE GESTION DE PATRIMOINE 73 B4 12,3
7| BANQUE ! ASSURANC] MASTERE MANAGER ASSURANCE EE E1 TE
FILIERE BANGQUE ASSURANCE 273 248 9.2
E| COMMERCE BACHELDR CDC 4 30 1.8
E| COMMERCE BACHELDR COM ET MARKETING 4 4 0,0
5| COMMERCE BTS COMMERCE INTERNATIONAL 12 T .7
BTS MANAGEMENT COMMERCIAL
5| COMMERCE DOPERATIONNEL 93 T 288
BTS NEGOCIATION ET DIGITALISATION
5| COMMERCE DE LA RELATION CLIENT 52 1 40,4
7| COMMERCE MASTERE COMMERCE ET MARKETING 17 14 176
5| COMMERCE TF NEGDO TECHNICO COMMERCIAL - 4 4 ]
5| COMMERCE TP NEGOCIATEUR TECHNICO 72 47 4.7
FILIERE COMMERCE 293 207 29.4
E| IMMOEILIER BACHELDR IMMOEILIER 43 40 12,4
5| IMIMOEILIER BTS NOTARIAT 0 10 0,0
Al IMMOEILIER BTS PROFESSIONS IMMOEILIERES 141 106 248
7| IMMOEILIER MASTERE IMMOBILIER 74 74 B3
Al IMMOEILIER TP ASSISTANT IMMOEBILIER 17 15 1,3
FILIERE IMMOEILIER 298 245 17.2
E|RH BACHELDR RH 24 13 260
5| RH BTS GESTION PME 35 26 267
7|FRH MASTERE RH 34 27 208
FILIERE BH a3 ki 23.7
?
PAR NIVEAU D'ETUDE
Effectifs | Effectifs
début fin T#
d'année | d'année | RUFTURES
NI¥EAU |FILIERES FORMATIONS 24425 24125 en
AlBANQUE ! ASSURANC BTS ASSURANCES A1 47 T8
5| BAMQUE ! ASSURANC BTS BANQUE 32 30 E3
A COMMERCE BTS COMMERCE INTERNATIONAL 12 7 41,7
5|RH BTS GESTION PME 35 26 26,7
BTS MANAGEMENT COMMERCIAL
5| COMMERCE OPERATIONNEL a8 70 286
BTS NEGOCIATION ET DIGITALISATION
5| COMMERCE DE LA RELATION CLIENT 52 H 404
A | IMMOEILIER BTS NOTARIAT 10 10 (1]
5| IMMOEILIER BTS PROFESSIONS IMMOBILIERES 14 10E 248
A | IMMOEILIER TP ASSISTANT IMMOEILIER 17 15 1,3
5| COMMERCE TP NEGO TECHNICO COMMERCIAL - 4 4 0,0
A COMMERCE TP NEGOCIATEUR TECHNICO V2 47 4.7
NI¥YEAU & f24 393 25.0
E|BANQUE ! A5SURANC] BACHELDR ASSURANCE H 28 a7
E|BAMGUE ! ASSURANC BACHELOR BANGUE FINANCE 20 12 10,0
E|COMMERCE BACHELDR CDC 34 30 1,3
E| COMMERCE BACHELOR COM ET MARKETING 4 4 0,0
E|IMMOEILIER BACHELDR IMMOBILIER 43 40 124
E|RH BACHELOR RH 24 12 25,0
NI¥YEAU & 162 135 14.8
7| COMMERCE MASTERE COMMERCE ET MAREKETING 17 14 17 B
7 BAaNQUE ! ASSURANC] MASTERE GESTION DE FATRIMOINE 73 E4 12,3
7| IMMOEILIER MASTERE IMMOBILIER 74 74 E3
7 BANQUE ! ASSURANC] MASTERE MANAGER ASSURANCE EE E1 TE
7|RH MASTERE BEH 34 27 206
NI¥YEAU 7 2E3 240 10.8




